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Los portales de patrocinio colectivo 
(crowdfunding) están comenzando 
a abrirse camino en el ciberespacio 

nacional. Con el propósito de impulsar, 
dar a conocer e intercambiar ideas de 

sus fundadores, Alejandro Bermúdez, 
asegura que es la primera plataforma 
de este tipo en Venezuela: «Pretende-
mos no solo ser reyes en casa, sino 
también competir en mercados regio-
nales donde hay experiencias muy bue-
nas operando».

Bermúdez define el sitio como 
una plataforma de retribuciones (es 
decir, aportar y recibir algo a cambio), 
cuyo modelo de negocios consiste en 
brindar una vitrina a emprendedores 
o artistas, donde puedan exhibir sus 
campañas, darlas a conocer y encon-
trar patrocinadores que les ayuden a 
recaudar su meta.

Además de la modalidad de retri-
buciones, dice Bermúdez, existen otras 
basadas en donaciones y fundamenta-
das en préstamos que se retornan lue-
go de concluido un proyecto, que se 

del mundo es Kickstarter, que funcio-
-

En Venezuela el modelo está comen-
zando. Sin embargo, ya cuenta con va-
rios representantes: http://daryrecibir.
org/, Eposak y Patrocinarte.net».

país fue el principal motivador para 
que Bermúdez y sus socios crearan el 
portal. Además de la oportunidad de 
negocios que representaba, sintieron 
que existía entre los creadores una ne-
cesidad de opciones para obtener re-
cursos que les permitieran desarrollar 
sus proyectos.

El patrocinio colectivo, después de 
la aparición de Kickstarter en el ciberes-
pacio, ha tenido un crecimiento impor-
tante en Venezuela durante los últimos 
cinco años. «A esto le podemos sumar 
que la materia prima del modelo es el ta-

lento, y aquí en Venezuela lo tenemos», 
señala Bermúdez. Esta no es la primera 
incursión de los socios en los negocios 
digitales y en experiencias que pro-
muevan e impulsen el emprendimien-
to nacional. Antes de Patrocinarte.net, 

Bermúdez ha trabajado en la crea-
-

ñas que parten de una idea de negocio 
-

ha entrenado a más de 1.300 empren-
dedores y empresarios pequeños en el 
uso práctico de planes de negocios.

-

como «activista por el conocimien-
to libre y promotor de la inteligencia 
colectiva, experto en tecnologías de la 
información, empresario y dirigente 
de numerosos proyectos sociales y de 

-

digitales y construido un portafolio de 
empresas de base tecnológica.

El sitio —seguro, robusto y ami-
gable, tanto para los emprendedores 
como para los patrocinadores— ha 
sido financiado en su totalidad por 
los aportes de los socios. No obstan-
te, Bermúdez aclara que siempre están 
abiertos a evaluar opciones de finan-
ciamiento: «Este es un negocio que 
requiere un volumen considerable de 
proyectos y, ciertamente, hay un mo-
delo de ingresos: el cinco por ciento 
de lo recaudado por concepto de tran-
sacciones exitosas, que es el estándar 
global e incluye el apoyo de un equipo 
que sabe cómo lanzar campañas de pa-
trocinio colectivo».

Por la cantidad y la calidad del ta-
lento que hay en Venezuela, reconoce 
Bermúdez, resulta frustrante conocer 
a personas con ideas de negocios im-
portantes e interesantes, urgidos de 
recursos, que no culminan su proyec-
to para ingresar a la página. Por eso 

afirma que es muy gratificante cuando 
Patrocinarte.net publica una campaña 

cuando vemos que logra su meta. Es 
para todos una muestra de que con la 
participación de muchos se pueden 
hacer las cosas».

net indican que el desconocimiento y 
la desconfianza que hay en el país son 
variables que afectan el desarrollo del 
patrocinio colectivo; sin embargo, afir-
man, es un buen momento para em-
prender. Bermúdez dice que el sector 
cultural y las agrupaciones estudian-
tiles han conseguido en el portal una 
forma de darse a conocer y obtener 
recursos para sus proyectos. «Creemos 
que se abren posibilidades interesantes 
de aprovechar los momentos difíciles 
para impulsar proyectos creativos en 
todo el país».

Bermúdez y sus socios han apro-
bado o descartado hipótesis, a medida 
que conocen más del negocio de pa-
trocinio colectivo. En este proceso de 
depuración y afinamiento del portal, 
las sugerencias de los creadores son 
muy valiosas. El sitio exhibe cambios 
resultantes de recomendaciones de los 
creadores.

-
ca Bermúdez, es el cambio de recom-
pensas a retribuciones, que modificó 
toda la plataforma luego de que un 
emprendedor les diera los argumentos 
que respaldaban el cambio. «Por eso 
nuestra insistencia en que los creado-
res reporten todo lo que no cumpla 
sus expectativas para así corregirlo y 
mejorarlo».

A los emprendedores que están en 
proceso de formación y consolidación 
Bermúdez les da un consejo: confian-
za en ellos mismos y persistencia en la 
visión expresada en la idea de negocio. 
«Podemos cambiar la ruta, no la meta. 
Si quieres lograr más es necesario el 
trabajo en equipo y el pensamiento 
innovador: siempre habrá una mejor 
forma de hacer las cosas». 

Patrocinarte.net promueve el apoyo a emprendedores y artistas
Carmen Sofía Alfonzo A.

Periodista

INICIATIVAS

Patrocinarte.net es una vitrina donde los creadores exhiben sus obras y proyectos
para que quien lo desee aporte dinero y ayude a obtener los recursos

necesarios para desarrollar y materializar una idea.


